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A CRISE ECONOMICA MUNDIAL:
CAUSAS E IMPLICACOES*

Aunwar Shaikh**

Introdugdo

0 mundo capitalista desenvolvido ingressou numa fase de crise que jd se pro-
longa por mais de uma década. Ela se manifestou primeiro nos paises com capitais
relativamente menos desenvolvidos, como a Inglaterra, ¢ um pouco mais tarde na-
queles com capitais relativamente avangados, como a Alemanha Ocidental. Os Es-
tados Unidos foram apanhados exatamente no meio da fase de crise, enquanto o
Japio, obviamente, foi virtualmente o tltimo a sentir os efeitos da mesma.

Por que razio o sistema ingressa periodicamente nessas fases convulsivas? Por
que agora, apos 40 anos de prosperidade no mundo capitalista desenvolvido? E, aci-
ma de tudo, quais as implicagGes para o quadro econdmico e politico da proxima
década? Essas sio questdes que sc encontram no centro das preocupagGes deste
trabalho, ¢ cuja resposta, conforme veremos, se localiza na propria natureza da per-
seguigio do lucro. A crise global ¢ fundamentalmente uma crise de lucratividade,
resultado de um mecanismo que estd embutido no proprio crescimento capitalista.

Aquilo que é verdade para o mundo é, neste caso, verdade também para os
Estados Unidos. A crise do capitalismo americano decorre primordialmente de um
deciinio geral na lucratividade e apenas secundariamente de uma eventual deflasa-
gem da produtividade nos Estados Unidos em relagio a seus competidores muis
avangados, como Japio e Alemanha Ocidental.

A cvidéncia empirica, conforme serd mostrado, fornece uma base solida ao
argumento desenvolvido acima. Mais fundamental, no entanto, é o fato de que a
andlise que desenvolveremos s seguir apresenta importantes implicag6es do ponto
de vista das (dticas ¢ estratégias a serem seguidas nas diversas lutas que devem-se
colocar ao longo da proxima década. Mesmo em seus momentos de maior prospe-
ridade, existem limites estreitos d possibilidade de se transformar o capitalismo
através de reformas, assim como A capacidade da politica governamental de efetiva-
mente alterar o curso dos fatos. Todavia, numa crise de lucratividade, até esses [i-
mites se reduzem dramaticamente, a0 mesmo tempo em que se intensificam os ata-
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ques a0 trabalho. Torna-se, portanto, necessirio reconhiecer que a melhor defesa
requer uma hoa ofensiva, que o Governo ndo serid capaz de “administrar’ sua sai-
du dessa crise sem ser forgado pelas circunstineias a atacar o trabalho de modo a
aumentar os lucros e que as lutas individuais defensivas nfo obterio sucesso a me-
nos que estejam conectadas umas com as outras, assumindo conjuntamente i tare-
fa de alterar as regras do jogo. Para entender o significado dessas colocagdes, no en-
tanto, devemos investigar o desenvolvimento da presente crise.

O trabalho que segue se desenvolve em trés estigios. Primeiro, iremos mos-
trar como ¢ por que o *“profit motive™ conduz a crises periddicas e devastadoras.
Em segundo lugar, apresentaremos ¢ analisaremos 4 evidéneia empirica. O foco prin-
cipal serdo os Estados Unidos, porém examinaremos também tendéncias semelhan-
tes em outros paises capitalistas importantes. Por fim, serio descritas algumas das
implicages desta andlise para as lntas correntes nos Bstados Unidos.

Lucro e crescimento

O lucro é o coragio e a alma do sistema capitalista. I com ele que os capita-
listas souham, e por meio dele que eles proprios se julgam. O lucro ¢ o fundamen-
to tltimo, frio e calculado, de todo o sistema, ]

A fim de obter o miximo de lucro possivel, cada capitalista individualmen-
te deve constantemente combaler em dois “fronts™; contra os trabalhadores no pro-
cesso de trabalho e contra os outros capitalistas na batatha das vendas.

No processo de trabalho, a produtividade potencial é determinada pela tecno-
logia em uso, enquanto a produtividade efetiva depende de quio intensamente se
poade fuzer os trabalhadores realmente trabalharem. Para um dado método em uso,
os capitalistas mantém uma pressdo constante sobre os trabalhadores para fazé-los
trabalharem o mdximo que o recurso do didlogo, do subomo efou da cougio Ihes
permitir. Esquemas de produtividade, pagamento por produgio, bem como amea-
¢us constituem apenas uma parie da mala de artificios com que contam os capita-
listas. Porém ainda mais importante do que conseguir uma produtividade efetiva
tdo proxima quanto possivel da potencial € a possibilidade de elevar o proprio po-
tencial. Existem limiles para a pressdo sobre a extensfo do esforgo de trabalho,
mas ndo hd virtualmente limites para a expansdo da produtividade potencial por
meio da mudanga técnica. Torna-se, assim, cada vez mais importante elevar conti-
nuamente a produtividade do irabalho por meio de alteragdes para métodos de pro-
dugio sempre mais “avangados”.

No outro “front™, na batalha pelas vendas, os capitalistas também se véem
obrigados a recorrer a toda a sorte de métodos e artificios. A propaganda, scja cla
falsa ou verdadeira, funciona perfeitamente nesse sentido, bem como o suborno, a
espionagem e, até niesmo, uma pequena dose de sabotagem industrial de vez em
quando, Esgotados todos os truques e artificios, entretanto, o produto que devers
ser vendido ¢, principalmente, o seu custo se tornam cruciais. Quanto mais baixo o
prego de um produto de uma determinada qualidade, melhores a “rportu..
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des — obviamente, uma qualidade melhor para um dado prego equivale a vender um
produto de uma determinada qualidade por um prego mais baixo. Nio constitui sur-
presa, portanto, que os capitalistas sejam obeecados com a idéia de reduzir custos.
Aumentar 2 produtividade do trabalho de modo a extrair o maximo do processo de
(rabalho; reduzir os custos unitdrios para extrair o miximo do mercado: ¢ desta for-
ma que o “prolit motive™ ¢ colocado em pritica.

O impulso no sentido de elevar a produtividade conduz principalmente i me-
canizagio da produgio. As miquinas substituem os trabalhadores, trabalho morto
substitui trabalho vivo. Um maior volume de capital fixo é demandado por trabathador.

No entanto, s¢ a mecanizagio deve ser bem sucedida enquanto uma arma
contra os demais capitalistas, ela deve também ser capuz de reduzir os custos unitd-
rios. Nesse caso, a safda ¢ dada novamente pelo capital fixo: planta ¢ cquipamento
envolvendo uma escala maior articulam maiores quantidades de capital fixo por
unidade de produto no investimento inicial, ¢ ¢ isto precisamente que lhes torna
possivel alcangar custos operacionais mais baixos por unidade de produto. Custos
fixos mais elevados 1ém como contrapartida custos varidveis menores — desde que
0s custos globais por unidade de produto também se reduzam. Esse processo consti-
tui a capitalizagio da produgio.

Considere-se o seguinte exemplo. Um aparclho de ‘‘video game” € produzido
correntemente a um custo unitdrio de $ 300, ¢ entfo vendido a um prego de $ 500,
A fim de produzir essas maquinetas, foi necessirio um investimento de $ 10 ini-
ihaes, de modo a se poder adquirir a planta e equipamento necessdrios, os quais sio
capazes de produzir uma média de 10.000 unidades por ano. O custo anual do in-
vestimento por unidade de “video game”, portanto, é de $ 1.000 (um investimen-
to total de $ 10 milh6es dividido por um produto de 10.000 jogos por ano), ao pas-
so que, conforme o observado anteriormente, o custo de produgdo anual (deprecia-
¢do, custos salariais ¢ de maltérias-primas) por jogo é de $ 300.

Suponhamos agora uma planta maior, mais moderna, exigindo um investimen-
to inicial de $ 40 milhoes ¢ com uma capacidade de produgdo de 25.000(*video
games™) por ano, a um custo de produgio unitdrio de apenas $ 200. Nesse cuso, o
custo de investimento anual ¢ de $ 1.600 por unidade (um investimento de $ 40
milhoes dividido por um produto de 25.000 unidades por ano). Assim, a planta de
ntior escala tem um custo unitdrio de investimento mais elevado ($ 1.600 vs.
§ 10.000), porém torna possivel um custo unitirio de produgio mais reduzido
(8 200 vs. $ 300). Maiores volumes de capital sdo mobilizados por unidade de pro-
duto no investimento inicial precisamente a fim de obter uma maior escala e meno-
res custos de produgo.

Os capitalistas que se utilizam de plantae cquipamento maiores ¢ mais meca-
nizados irdo alcangar maiores margens de lucro ao prego corrente devido a custos
unitdrios mais reduzidos. Isso significa que existe espago para que reduzam seus pre-
¢os. deslocando seus concorrentes e expandindo sua participagdo no mercado, man-
tendo, ainda, margens de lucro clevadas por unidade de produto. Em termos do
exemplo acima, a firma com uma planta mais moderna pode produzir aparelhos de
“video game™ a um custo unitdrio de apenas § 200 em contraste com o custo de




36

$ 300 no qual incorrem seus competidores. O prego corrente por “video game™
¢ de $ 500, o que significa que seus concorrentes realizam uma margem de lucro
por aparelho de $ 200 ($ 500 — § 300) para vendas anuais de 10.000 aparelhos,
obtendo um lucro total de $ 2 milhdes. Reduzindo seu prego de venda para $ 400,
por exemplo, a nova firma pode deslocar seus concorrentes e ainda assim desfrutar
de uma margem de lucro por aparelho de § 200 (8 400 — $ 200). Mais ainda, de-
vido 1 sua maior escala de produgdo, a nova firma pode produzir e vender 25.000
unidades por ano, podendo, desta forma, realizar um lucro anual de $ 5 milhGes.
Enquanto isso, com a nova firma vendendo ao prego de $ 400, as firmas antigas ver-
do impossibilitadas de vender sua produgiio ao prego antigo de $ 500 e serdo
obrigadas a reduzir seus pregos a fim de permanccer competitivas. Sua margem de
lucro ivid, portanto, declinar para § 100 (3 400 — § 300) por aparelho, apenas me-
tade do que era antes que os novos métodos, mais modermos, fossem introduzidos.
Também os lucros das firmas antigas irdo declinar pela metade, para $ 1 milhio.
No final das contas, a nova firma termina com um lucro total de $ 5 milhes, en-
quanto o lucro das firmas antigas declina para $ 1 millido. Incidentalmente, vale a
pena mencionar que o cenidrio descrito acima assumiria contornos mais dramiticos
paca a firma antiga se a nova empresa reduzisse o prego ainda mais. A um prego de
$ 295 por unidude. por exemplo., a firmaantiga estaria perdendo § 5($ 295 — $ 300)
em cada jogo vendido, com uma perda total de §.50.000 sobre 10.000 jogos, en.
dquanto a nova firma ainda desfrutaria de um lucro de § 95 ($ 295 — § 200) em
cada unidade, com um lucro total de $ 2.375.000 sobre vendas anuais de 25.000
jogos. Lsses constituem apenas alguns exemplos do poder que custos mais baixos
conferem ao capitalista na batalha da concorréncia.

Existe um problema, no entanto, no exercicio descrito acima. Pode-se mos-
trar que, embora métodos de produgdo mais modernos, de capital intensivo, possam
gerar maijores margens de lucro, eles também tendem a reduzir as taxas de lucro.
A margem de fucro é lucro por unidade de produto, enquanto a taxa de lucro € lucro
por unidade de capital investido. A razio entre as duas é o capital investido por unida-
de de produto, ¢ € precissmente essa quantidade que cresce 3 medida que novos mé-
todos, mais capitalizados, sdo adotados. A crescente capitalizagdo da produgio de-
prime a taxa de fucro ndo apenas relativamente 4 margem de lucro, mas também em
termos absolutos, Para a empresa que primeiro adota esses métodos de produgdo
mais capitalizados, os custos unitdrios mais baixos ¢ a ampliagdo da parcela de merca-
do compensam a taxa de lucro ligeiramente menor. Para aquelas que ainda se¢ encon-
tram presas ao método antigo, o prego mais baixo que lhes é imposto pelas concorrentes
mais avangadas pode reduzir sua taxa de hucro a um nivel até mesmo inferior ao que
prevalesceria caso tivessem sido elas as primeiras a adotar os novos métodos. Para o
sistema como um todo, a taxa média de lucro declina.

Em termos de nosso exemplo anterior, a0 prego de venda antigo, de $ 500
por aparelho de *“video game™, a firma antiga realizava um lucro total de § 2 mi-
Iihoes sobre um investimento total de § 10 milhdes, resultando numa taxa de lucro
anual de 20%. Por outro lado, se a nova firma tivesse sido capaz de penetrar no mer-
audo sem ter que oferecer um prego mais haixo, entdo. a um prego de venda de
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$ 500, ela seria capaz de realizar um lucro total de § 7.5 milhSes (um lucro de
$ 300 por aparclho vezes um fluxo de produgdo de 25.000 aparelhos por ano) so-
bre um investimento de¢ $ 40 milhGes, obtendo, assim, uma taxa de lucro potencial
de 18,75%. Obviamente, conforme o observado acima, a dindmica real da concor-
réncia serd bastante diversa. Ndo obstante, o fato de que o novo método de produ-
¢do proporciona uma taxa de lucro de alguma forma inferior dquela obtida a partir
do antigo pre¢o de venda implica, efetivamente, que ele adiciona esta taxa de lucro
potencial menor ao conjunto de taxas de lucro existentes, podendo-se mostrar que
o resultado final ¢ um declinio (ainda que pequeno) da média global para o siste-
ma como um todo. Uma vez que o processo de mecanizagio, capitalizagio ¢ con-
corréncia opera continuamente, ocorrendo primeiro numa industria, depois em ou-
(ra ¢ numa terceird, retornando em seguida o primeira, etc., cle produz uma lenta,
porént constante, queda na taxa média de lucro do sistema em seu conjunto.

O argumento delincado acima refere-se d tendéncia bdsica da taxa de lucro.
E importante enfatizar aqui que essa tendéncia implicita a uma queda da taxa de
lucro € gerada pelo proprio “profit motive™ e nio pelo fato de que os saliirios reais
eventualmente estejam crescendo. A mecanizagdo ¢ a capitalizagdo da produgio, ¢
a correspondente queda na taxa de lucro, ocorreriam mesmo se os saldrios reais
permanccessermn constantes. O fato de que, por longos perfodos de tempo, os sald-
rios reais efetivamente se elevam nos patses capitelistas desenvolvidos deve ser atri-
buido A circunstancia de que, nestes parses, os trabalhadores foram vitoriosos em
suas lutas por aumentos salariais e apenas significa que estes salirios crescentes
aceleram a queda na taxa de lucro. Mesmo esse efeito. contudo, é limitado namedida
em que os saldrios reais crescentes sdo contidos pelo aumento da produtividade. Nenhu-
ma empresa pode sustentar por um periodo mais prolongado os saldrios reais crescendo
3 frente da produtividade sem esbarrar em dificuldades significativas quanto a sua
lucratividade. Em conseqiiéncia, aumentos de saldrios reais tendem a permanccer
nos limites dos aumentos da produtividade. Dentro destes limites, a luta de classes
quanto 3s condigbes de trabalho (i. é.. quanto d extensdo e intensidade da jornada
de trabalho e relativa aos saldrios) é vital na determinagio dos movimentos preci-
sos dos saldrios reais ¢ da taxa de lucro e, conseqilientemente, do crescimento do
sistema capitalista. No entanto, a0 se considerar esse processo em termos de uma
tendéncia jd definida de queda da taxa de lucro, torna-se claro que, embora essas lu-
tas determinem a “expansio” da queda,elas ndo determinam sua diregio essencial, a
qual ji se encontra incorporada como parte do proprio sistema.

Lucros e crises

Suponhamos que a taxa de lucro de fato decline por um longo periodo de
tenipo. Por que ¢ de que forma isso conduz a uma crise? Exatamente no que se
constitui uma crise ¢ que caracteristicas presidem sua emergéncia? Estas sio ques-
10es para as quais nos voltamos agora.

Em primeiro lugar, nesse contexto, o termo crise refere-se a um colapso eco-
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nomico generalizado, com severos problemas politicos e sociais correspondentes.
Isso ¢ bastante diferente dos ciclos econdmicos e virias outras formas de recessio
devidas a fatores como quebras de safra, ete. Ciclos ¢ recesses sfo perfeitamente
“normais™ em um sistema capitalista. Nos Estados Unidos, por exemplo, ocorreram
33 ciclos ccondmicos e recessaes nos 150 anos que vio de 1834 até o presente. Ain-
da assim, ao longo de todo este periodo, ocorreram apenas duas crises gerais: a Gran-
de Depressio de 1873-93 ¢ a Grande Depressio de 1929-41, Quando o sistema se
encontra saudavel, recupera-se rapidamente de seus ciclos e recessges. Porém, d me-
dida que sua satde vai-se deteriorando, este vai permanecendo, cada vez por mais
tempo, no fundo das recessdes; suas recuperagdes tornam-se mais rigeis, e a proba-
bilidade de ingressar numa crise real torna-se maior. Fsse seria um processo seme-
Thante a0 que vcorre com uma pesson cujo coragio progressivamente vai-se (ornan-
do mais fraco e para quem os acontecimentos didrios normais vio-se tornando cada
vez mais perigosos, até um dia em que uma lensio perfeitamente comum did lugar
a um ataque cardfaco. O lucro € o coragio do sistema capitalista, ¢ a tendéncia i
queda da taxa de lucro é a doengu do coragdo embutida no sistema;a crise é o enfarte

Essa discussfo traz d luz a questdo quanto a0 momento e i forma com que
emergem as crises. Basicamente, uma taxa de lucro declinante conduz a uma crise
por meio de seus cleitos sobre o volume total de lucros. Suponhamos que a taxa de
lucro existente seju de 20% e que o estaque de capital na economia seju de § 1.000
bilhdes. Entdo, o volume total de lucros é de § 200 bilhGes. Suponhamos ugora que
a metade desse lucro ($ 100 bilhdes) seja reinvestida de modo que, ao final do ano
seguinte, o estoque de capital tenha crescido para $ 1.100 bilhdes, mas que a taxa
de lucro tenha declinado para 18% neste periodo. O total de lucros neste ano serd
agora de $ 198 bilhdes (um retorno de 18% sobre um estoque de capital de $ 1.100
bilhdes), ou seja, um total menor do que no ano anterior. Ainda que a economia te-
nha crescido, o volume total de lucros efetivamente declinou, porque o crescimento
no estogque de capital devido ao novo investimento nio foi capaz de compensar o
declimio na lucratividade devido i queda na taxa de lucro. Do ponto de vista da clas-
sc capitalista como um todo, isso significa que uma parcela de seu estoque de capi-
tal ¢ realmente redundante; o novo investimento de $ 100 bilhdes foi adicionado ao
estoque de capital existente, porém terminou-se com ainda menos lucro do que an-
tes. Se essa situagdo persistisse, como de fato o faria se fosse o resultado de um de-
clinio de longo prazo na taxa de lucro, entdo haveria um corte nos investimentos, a
capacidade ociosa tornar-se-ia generalizada e os trabathadores seriam dispensados
em nussa, situagdo esta que se nos afigura bastante familiar.

O exemplo acima destina-se a ilustrar um ponto perfeitamente geral. A medi-
da que 4 economia cresce, dois processos ocorrem paraielamente. De um lado, a
queda na taxa de lucro reduz o volume total de lucros obtido a partir de um dado
estoque de capital. De outro, 0 novo investimento incorpora-se ao estoque de ¢.1-
pital, e o lucro obtido a partir deste novo capital incorpora-se ao lucro total. O ni.
vel global de lucros totais, portanto, depende do peso relativo dos dois efeitos. A ta-
xu de lucro decrescente tende o reduzir os lucros totais, ao passo que o investimento
tende a elevi-los. A complicagiio é que o proprio investimento depende fundamen-
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talmente da taxa de lucro (num sentido estrito, da taxa de lucro potencial). Isso sig-
nifica que, 3 medida que a taxa de lucro declina, o incentivo a investir se torna pro-
gressivamente mais fraco ¢ a taxa de crescimento do investimento se desacelera.
O efeito positivo do investimento sobre os lucros totais torna-se, assim, cada vez
menos capaz de compensar os efeitos negativos de uma taxa de lucro declinante.
Em algum ponto, o efeito negativo passa a dominar o efeito positivo. e a massa to-
tal de lucros estabiliza-se ou passa mesmo a declinar. Desenha-se entdo uma situagio
semelhante & descrita anteriormente, na qual comega a fase de crisc.

Uma vez que a crise tenha emergido, altera-se toda a situagdo. O investimen-
to ¢ brecado, e passa-se a acumular excesso de capacidade; os estoques acumulam-
-se e os lucros declinam, freqiientemente de forma acelerada. As empresas elevam
seu endividamento como forma de superar o momento adverso, pressionando para
cima as taxas de juros — o que acaba por piorar a situagdo para as proprias empre-
sas, embora os bancos dela se beneficiem. Por outro lado, 4 medida que as empresas
passam a quebrar, entrando num processo crescente de insolvéncia, a situagio dos
proprios bancos comega a ficar ameagada. A maré crescente de faléncias detona as
quebras de bancos, ¢ 0 indice do mercado de agGes entra em queda.

Do ponto de vista dos trabathadores. a situagdo é ainda pior. Dispensas em
massa ¢ faléncias de empresas ddo lugar ao desemprego generalizado e s dificulda-
des crescentes & medida que as poupangas acumuladas ¢ os beneficios do seguro-de-
semprego se dissipam em face de uma persistente falta de empregos. Por outro lado,
aqueles trabalhadores que conseguem permanecer em seus empregos sio colocados
sob uma intensa pressdo no sentido de fazer importantes concessGes quanto a sali-
rios ¢ condigOes de trabalho como forma de garantir suas posigSes. Em tudo isso,
obviamente, sio aqueles na base da pirimide — nfo brancos, mulheres, adolescen-
tes e ndo sindicalizados — os que sofrem mais duramente.

Tanto os lucros quanto os saldrios reais e o prego das a¢des no mercado decli-
nam, enquanto as fuléncias, o desemprego e a miséria social generalizada aumentam
acentuadamente. As taxas de juros elevam-se inicialmente quando ocorre um salto
na demunda por empréstimos, mas comegam a cair nos estigios finais, 3 medida
que as faléncias ¢ inadimpléncias vio dizimando as fileiras tanto de tomadores
quanto de emprestadores.

Quanto tempo dura esse processo e quio duramente pode ele atingir a econo-
mia? Bem, isso depende precisamente de qudo severa ¢ a magnitude inicial do pro-
blema. Muito daquilo que foi descrito acima ocorrem também em um ciclo econoé-
mico. Contudo um ciclo econdmico refere-se principalmente a uma questio de ace-
leragdo ¢ depois desaceleragiio do crescimento da economia. No periodo em que os
lucros estio explodindo de forma generalizada, as contragGes lendem a ser suaves, e s
recuperagdes, relativamente ripidas. Uma crise geral, por outro lado, apenas ocorre
apds um longo periodo de queda da lucratividade, quando os lucros totais encon-
tram-se estagnados e o investimento estd fraco. A sobreposi¢do de problemas, entio,
torna-se enorme, e o colapso é geralmente devastador. Parafraseando Marx, a crise
precipita uma destruigio de capitais em massa e também ataques generalizados ao
trabalho. Ela produz grandes convulsdes sociais, bem como amplas mudangas insti-
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tucionais. Da mesma forma como o sistema embutiu tendéncias no sentido das cri-
ses, incorporou também mecanismos de recuperagio. Toda miséria, sofrimento ¢
destruigio produzidos pelas crises constituem precisamente o meio que o sistema
capitalista possui para superar os problemas gerados por suas contradiges inter-
nas — pelo menos até uma proxima vez.

A evidéncia empirica

Na segiio precedente, procuramos mostrar por que ¢ como o “'profit motive™
gera depressdes periddicas ¢ devastadoras, De acordo com o argumento, seria legi-
timo esperar alguns sinais relativos a tendéncias empiticas bem antes da fase de cri-
se. Em outras palavras, as tendéncias listadas a seguir constituiriam os padrdes que
explicariam por que ocorrc uma depressdo:

— quantidades de capital fixo crescentes por unidade de produto e por unida-

de de trabalho;

— produtividade do trabalho crescente;

— produtividade crescendo mais ripido do que os saldrios reais (i. €., em ter-
mos marxistas, uma taxa de exploragio crescente);

— uma taxa de lucro decrescente, mesmo nosg anos de “boom';

— queda na taxa de lucro, conduzindo a via eventual estagnagido na massa
total de lucros;

— a estagnagio dos lucros, sinalizando o inicio de uma fase de crise, na qual
ocorre uma mudanga qualitativa nos padroes do sistema;

— na fase de crise propriamente dita, os lucros, saldrios e Mdices do mercado
de agdes reais (i. €., ajustados para a inflagio) declinam. Ao mesmo tempo,
crescem as quebras de empresas, o desemprego € a miséria social;

— cono uma resposta d crise, passam a ocorrer atagques crescentes ¢ cada vez
mais inlensos aos salirios e beneficios, as condigoes de trabalho e aos pro-
gramas de apoio social.

Conforme poderemos ver, sio exatamente esses os padrdes que se apresentam,
uma vez que se saiba v que procurar. As Figuras de | a 5 sintetizam os dados para
os Estados Unidos, enquanto a Figura 6 apresenta alguma evidéncia para outros pai-
ses capitalistas importantes. Todas as fontes de dados ¢ métodos de cilculo sio
apresentados no Apéndice A.

As Figuras 1 ¢ 2 mostram o desenvolvinento da estrutura bisica da produgio
nos Estados Unidos no periodo pos-guerra. A Figura | mostra que tanto a quanti-
dade de capital fixo por unidade de produto quanto a por unidade de trabalho na
produgdo vém-se elevando continuamente no perfodo pos-guerra, enquanto, na Fi-
gura 2, a mesma tendéncia ¢ mostrada para a produtividade. A medida de produto
¢ dada pelo produto potencial, i. é.. valor agregado liguido em $ correntes, ajusta-
do para variagées na utilizagdo de capacidade. VariagGes na utilizagdo de capacidade re-
fletem flutuagdes na demanda, as quais sdo em larga medida ciclicas, ¢ o ajuste para es-
sus variagdies 6 necessario para ressaltar os movimentos da propria estrutura de produgio,

41

Na Figura 2, sdo exibidas trés medidas diferentes, refletindo diferentes ques-
16es relativas ao desenvolvimento da economia. Na medida de produtividade pro-
priamente dita, por exemplo, deve-se comparar 0 produto como nimero de traba-
Ihadores requerido na produgdo. Em termos gerais, pode-se dividir a economia em
dois principais grupos de produgio privados: aqueles que efetivamente produzem
bens e servicos (manufatura, mineragdo, construgdo, transporte, insumos e servi-
¢os), e aqueles que promovem a circulagdo destes bens ¢ servigos ¢ do fluxo de moe-
da (comércio de atacado e varejo. finangas, seguros e atividades imobilidrias). Sdo os
trabalhadores na produgdo do primeiro grupo que cfetivamente produzem. de mo-
do que, para medir a produtividade social, devemos enfocar o produto real por tra-
balhador na produgio. E isto que as taxas ¥y, ¢ y mostram. A \nica diferenga entre
clas é que y, estd baseada numa medida de produto liquido que incorpora algumas
imputagdes relativamente pequenas, porém completamente ficticias, a0 passo que y
¢ construfda de modo a climinar este defeito. A outra taxa, 'y, di-nos uma idéiade
como o produto social ¢ distribuido entre os setores, uma vez que mede o produto
real dividido pelo conjunto dos trabalhadores na indvstria privada. Para nosso pro-
blema, a medida mais relevante de produtividade ¢ y.

A Figura 2 também compara as tendéncias de produtividade (y) ¢ do salirio
real (w). devido ao fato de haverem sido plotadas em papel semi-log, a declividade
de cada medida ¢ sua taxa de crescimento. O fato de que a defasagem entre produ-
tividade e salirio real se amplia ligeiramente ao longo do tempo reflele uma situa-
¢do em que o saldrio real tem crescido mais lentamente do que a produtividade,
exatamente conforme foi antecipado pela teoria. Desde um ponto de vista marxis
{a, a razio entre y e w ¢ um indice da taxa de mais-valia (a taxa de exploragdo dos
trabalhadores na produgio), ¢ este indice cresce 25% em 32 anos.

As Figuras 3 ¢ 4 centram-se sobre os lucros nos Lstados Unidos. A Figura 3
mostra a tendéncia da taxa de lucro de corporagdes americanas ndo linanceiras an-
tes do Imposto de Renda, de 1948 a 1980. O gréfico superior mede a taxa de lucro
potencial (i. €., ajustada para utilizagdo) devido is razoes discutidas anteriormente,
enquanto o grifico inferior (linha tracejuda) mede a taxa efetiva. Ao longo do pe-
riodo pés-guerra, a taxa de lucro declina em cerca de 69%.

A Figura 4 volta-se para a questio da transigdo dos anos dureos do “boom™
do pés-guerra para a corrente situagio de crise. Retomando as cxpectativas teori-
cas desenvolvidas na segio precedente, observa-se que o periodo de crise comeg:
mais ou menos quando o volume total de lucros reais estaciona. Obviamente, 5o 0s
dados reais (i. é., ajustados para a inflagdo) que se mostram relevantes nesse contex-
to. pois, em um periodo de pregos em elevagio, a maioria das magnitudes monetd-
rias cresce em termos absolutos, ainda que algumas o fagam menos do que o nivel
de pregos,

O grifico superior da Figura 4 mostra os movimentos da massa total de lucros
reais antes do Imposto de Renda para corporagdes americanas niio financeiras, en-
quanto o grifico inferior mostra a evolugdo dos lucros apds o Imposto de Renda.
O pico de ambas as séries situa-se em torno de 19066, quando entdo passam a decli-
nar. De nosso ponto de vista, isso implicaria que nos Estados Unidos ingressou-se
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numa fase de crise no final dos anos 60. O fato de que os lucros antes do Imposto
de Renda e depois da tributagio atingem o miximo mais ou menos ao mesmo tem-
po indica claramente que a tributagdo direta dos lucros nde constitui um fator impor-
tante na explicagiio da emergéncia da crise, contrariamente a uma certa propaganda
capitalista corrente.,

Particularmente surpreendente é o fato de que, em termos reais, o indice de
merendo de agdes também estaciona mais ou menos a0 mesmo tempo (na verdade,
um pouco antes, como que para compriv sua fungio de tentar antecipar o Mutuio),
passando a declinar acentuadamente a partir de entido. Entre 1966 ¢ 1980, o indi-
ce do mercado de agdes declinou 51% em termos reais, uma queda apenas ligeira-
mente inferior & observada no pior momento da (4ltima) Grande Depressio!

As Figuras 2 a 4 permitem também abordar brevemente duas explicagdes al-
ternativas para a presente crise. A primeira delas argumenta que o problema teria
sua origem numa deficiéncia de demanda, a qual conduziria & acumulagio de capa-
cidade ociosa, a0 crescimento mais lento e a uma eventual crise. Essa teoria, no en-
1o, & completamente incapaz de explicar por que, quando sio excluidos os elei-
tos dus variagdes da demanda por meio do ajuste as Nutuagdes na utilizagdo da ca-
pacidade, ainda assim uma forte tendéncia de queda na taxa de lucros se mosira
presente (Figura 2). Realmente, uma vez que se reconhega esse fato, a retragio da
demanda ¢ a acumulagio de excesso de capacidude na I

se de crise podem ser vis-
tas como unma conseqiiéneia da crise precipitada pela taxa de lucro declinante, po-
1ém nunca como suas causadoras.
A outra explicagio. avangada recentemente, argumenta que pode-se remontar
a origem do problema ao fato de que, apds 19606, teria havido uma dramitica desa-
celeragio do crescimento da produtividade, a4 qual teria reduzido a lucratividade e
precipitado a crise. O declinio crucial no crescimento da produtividade, por sua vez,
seria atribuido a uma maior resistéucia e alicnagio dos trabalhadores no periodo
1966-73. Entretanto um exame da Figura 2 torna claro que, quando a produtivida-
de ¢ medida corretamente (como nos grificos para Y, ou mesmo Y,), o crescimento
da produtividade nesse perfodo nido se mostra particularmente diferente daquele
observado nos periodos anteriores. Realmente, pode-se observar pela Figura 4 que
o vohume total de lucros comega a declinar de forma mais acentuada por volta de
1966, muito antes, portanto, que # assim denominada desaceleragdo da produtivi-
dade induzida pelo trabalhador pudesse ter qualquer efeito importante sohre a lu-
cratividade. Se cxiste alguma ligagdo entre esses elementos, a causalidade di-se no
sentido oposto: a lucratividade declinante desacelera o ritmo de inversdes produti-
vis, de modo que a taxa d qual sdo introduzidas novas plantas ¢ equipamentos tam-
bém se desacelera. Mas é principalmente através du introdugdo de novas plantas ¢
equipamentos que a produtividade se eleva. Logo, ¢ a lucratividade declinante que
conduz a uma desaceleragiio na taxa de crescimento da produtividade ¢ nio o oposto.
A Pigura 5 confirma que apds 19606 o sistema ingressou numa nova fase.
O crescimento dos saldrios reais por trabalhador desacelerou-se rapidamente apos
1965 (a medida adotada anteriormente para os saldrios reais, na Figura 3, referia-
-se a0 salirio por homem-hora, enquanto esta se refere wo salirio por trabalhador),
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comegando a declinar apos 1972, Entre 1948 ¢ 1966, os salirios cresceram a uma
taxa de aproximadamente 2,1% ao ano, ao passo que, entre 1967 e 1980, sua taxa
média de crescimento anual foi de 0%, ou seja, permaneceram basicamente estagna-
dos. Paralelamente a essa tendéncia, encontra-se o fato de que a taxa de desempre-
g0 permaneceu praticamente constante entre 1948 e 1966 — em torno de 4% ao
ano —, saltando entre 1967 e 1980 para uma média de 10% — isto é, um crescimen-
to de 150% cm seu nivel. Em termos de tendéncias de longo prazo, a taxa de desem-
prego permaneceu mais ou menos constante entre 1948 ¢ 1966, porém cresceu a
uma taxa aproximada de 3.5% ao ano eatre 1967 ¢ 1980. As tendéncias de longo
prazo tanto dos salirios reais quanto da taxa de desemprego nos dois perfodos aci-
ma mencionados s3o mostradas por meio das linhas tracejadas nos dois grificos da
Figuia 5. Incidentalmente, tanto a estagnagio dos salirios reais quanto a acentuada
elevagio do desemprego no periodo 1966-73 colocam dividas adicionais sobre qual-
quer argumento de que o trabalho nos Estados Unidos estaria forte o suficiente nes-
te perfodo para desacelerar o crescimento da produtividade e induzir a uma crise.
Finalmente, o Figura 6 registra as taxas de lucro em seis importantes pafses
capitalistas, inclusive os Estados Unidos. Uma vez mais, observa-se o mesmo padriio
bisico, embora obviamente os niveis e o ritmo divirfjam entre os virios paises. Num
processo de concorrénceia, o progresso de qualquer capital ou grupo de capitais de-
pende ndio apenas daquilo que acontece com a média, mas também de sua propria
posigio especifica relativamente a esta média. L, portanto, bastante surpreendente
que paises tio diversos quanto esses exibam ainda assim padrées tdo semelhantes,
Existem também diversos outros fatos subsididrios apoiando a argumentagio
desenvolvida neste traballio. A presente onda de faléncias jd atingiu um nivel ¢pidé-
mico e encontra-se em aceleragio. No primeiro trimestre de 1982, por exemplo,
ocorreram 36 faléncias a cada hora de um dia de negécios, ¢ a porcentagem de com-
panhias inadimplentes jd se aproxima do nivel de 1933 — o pior ano da Grande De-
pressio. Essa € uma situvagdo em que os trabalhadores mais sofrem, pois, em cerca
de 80% dos casos de faléncia, os empregos foram perdidos completamente. A medi-
da que as faléncias se acumulam, também os bancos comegam a enfrentar dificulda-
des. Em maio de 1982, ocorreu a quebra do Drysdale Securities, e como resultado o
Chase Manhattan Bank sofreu uma perda de $ 285 milhdes. Apenas dois meses de-
pois, foi a vez do Penn Square Bank tormar-se insolvente, ¢ o Continental Illinois
National Bank — o sexto maior banco dos Estados Unidos — viu-se envolvido em sé.
rios problemas, com cerca de $ 1,100 milhdes transformados em créditos duvido-
sos. Na Europa, o quadro ndo ¢ menos sobrio. O nivel de inadimpléncias encontra-
-se em seu ponto mais elevado desde a I'l Guerra Mundial, e *milhares de empresas
colapsaram ou encontram-se em severas dificuldades financeiras” (New York Times,
15.9.82). Apenas nos 12 meses entre 1980 ¢ 1981, as faléncias aumentaram 26% na
Inglaterra, 20% na Franga, 27% na Alemanha e 42% na Holanda. Citando o Christian
science monitor (12.8.82): *Europa Ocidental sitiada por faléncias”. E o mais gra-
ve ¢ que, no sistema bancirio internacional, “diversas nagdes endividadas, o Fun-
do Monetdrio Internacional, o Federal Reserva Board ¢ centenas de bancos ameri-
canos ¢ estrangeiros defrontam-se conjuntamente com a mais ampla ¢ severa ¢

se
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financeira desde os anos 30" (New York Mag., 25.10.82). Paises como México, Ar-
gentina e Brasil situam-se no limite da insolvéncia, ¢ o “default™ por um ou mais
destes paises pode detonar o colapso do sistema bancirio mundial. Somente os no-
ve maiores bancos americanos possuem $ 76 bilhdes vinculados a empréstimos em
paises em desenvolvimento, e muitos destes paises nio tém mostrado capacidade de
servir nem mesmo os juros, pata wio falar do principal destes empréstimos.,

As politicas estatais e a presente crise

A teoria econdmica convencional ensina-nos que o Governo possui o poder
ohjetivo de controlar a cconomia capitalista por meio da aplicagio de politicas mo-
netirias ¢ fliscais keynesianas. Nas décadas de 50 ¢ 60, a maioria dos cconomistas
atribuin ao Estado e a suas politicas keynesianas a maiot parte do crédito pelo
“hoom” do pés-guerra. Porém. 3 medida que este foi lentamente dando lugar a uma
estagnagio acompanhada por clevagoes de pregos, i. €., a wn prolongado periodo
de estagflagio, um namero cada vez maior de economistas passou entdo a culpar
o Estado pela nova situagdo. Afinal de contas, umia vez que o Estado se mostra,em
principio, capaz de prolongar o “boom’™ e evitar as recessocs, o fato de que o siste-
ma tenha ingressado numa fase de depressio é visto natwralmente como uma falha
do Tistado, Assim, os economistas uniramese cm grupos cada vez mais numerosos
(o ntimero garantindo a seguranga) para discutir, em conferéncias pelo mundo to-
do, as politicas passiveis de aplicaglo. Nesse meio lempo, a situagio continuou a
deteriorar-se.

Toda premissa desses exercicios, no enlanto, baseavia-se num mito. O Estado
¢ suas politicas keynesianas nfo constituiram a causa primdria do “boom” muundial
do pos-guerra, com seus altos niveis de lucratividade e de emprego coirespondentes.
Da mesma forma, o Estado nfo pode ser considerado como a causa primdria da pre-
senle crise. Pelo contririo, lanto o “boom™ quanto a recessfo foram regulados pelos
movimentos da lucratividade, e o padrio bdsico destes movimentos encontra-se em-
butido no proprio sistema. Quando a lucratividade ainda era elevada ¢ o volume to-
tal de lucros crescia rapidamente, como nos anos 50 ¢ 60, o Estado sustentava essa
onda basicamente ao suavizar as flutuagdes e amortizar as tensdes sociais decorren-
tes da pobreza e da taxa de desemprego relativamente reduzida (pelos padr6es ame-
ricanos). Os limites objetivos de sua capacidade de efetivamente controlar a econo-
mia nunca foram realmente testados na medida em que os padrdes subjacentes se
mostravam sélidos ¢ nFo se procurava nenhuma mudanga significativa. Mas, a par-
tir do final dos anos 60, 3 medida que a recessdo passou a aprofundar-se, que o de-
sempiego comegou i elevar-se de forma acentuada e que os lucros e salirios reais
passaram a declinar, os limites reais 4 intervengio do Estado tornaramese cada vez
mais definidos na pritica, evidenciados pela clara incapacidade dos estados capitalis-
tas no mundo inteiro de reverterem a situagdo, Os governos assumiam o poder com
basc em promessas de alterar o siluagio ¢ catam em seguida quando o cumprimento
das promessas se mostrava invidvel. Os economistas ortodoxos inventavam novas
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explicagdes e curas a todo 0 momento, as quais se tornavam rapidamente obsoletas.
Nenhum deles ousou encarar o fato de que a falha repousa no préprio sistema.

Usna vez que sc tenha superado a mitologia em torno do poder das politicas
keynesianas, torna-se possivel enxergar a verdadeira historia da intervengdo estatal
sob um novo enfoque. Durante as décadas de 50 e 60, o Estado potencializava o
“boom™, a0 mesmo tempo em que procurava basicamente manter a economia es-
tivel. Contudo, & medida que as falhas do sistema comegavam a emergir e 0s pro-
blemas do desemprego crescente e da lucratividade declinante tornavam-se mais se-
veros, o Estado via-se cada vez mais forgado a intervir para estimular a economia
como forma de tentar manter o nivel de emprego e escorar o sistema de crédito.

O problema com toda essa situagdo é que, 3 medida que o Estado se expan-
dia para desempenhar esses novos papéis, ele também passava a absorver uma par-
cela crescente do produto social excedente (em termos marxistas, uma maior par-
cela do valor excedente), deixando assim uma parcela proporcionalmente menor
disponivel para investimento e, portanto, para o crescimento. O estimulo ao sistema
certamente contribuiu para que ele se sustentasse no presente, porém o fez ds custas
do crescimento e, portanto, do produto ¢ emprego futuros,

Lembre-se que tudo isso teve lugar no contexto de uma taxa de lucro ¢ de
uma correspondente taxa de crescimento declinantes. Foi isso que fez a crescente
intervengio estatal necessdria. Uma taxa de crescimento declinante forgou o Estado
a intervir diretamente, estimulando a cconomia, com bons resultados no curto pra-
zo, mas tornando o problema ainda mais severo no futuro na medida em que exa-
cerbava o declinio na taxa de crescimento, o que implicava a necessidade de mais
intervengdo estatal ¢ assim por diante. A medida que a taxa de expansdo potencial
(i. é.. a taxa de crescimento potencial) do sistema declinava, cada vez mais o estimu-
lo estatal crescente traduzia-se em inflagio, e cada vez menos em expansdo real.
A estagflagTo passou entdo a fazer parte da ordem do dia.

Nada disso deve, no entanto, ser entendido como significando que as coisas
ter-se-iam encaminhado de uma melhor forma sem a intervengdo estatal. Pelo con-
trdrio, ao apoiar o sistema de crédito, dar cobertura a faléncias e expandir os bene-
ficios sociais ¢ pagamentos de seguro-desemprego, o Estado foi capaz, até agora,
de postergar o colapso do sistema. Embora ndo tenha conseguido evitar o avango
da crise, o Estado ainda assim foi capaz de intervir em sua forma de manifestagio,
transformando um provivel colapso desastroso, semelhante ao ocorrido nos anos
30, na lenta agonia que corresponde a moderna estagflagdo. Contudo, mesmo com
toda a intervengio do Estado, a possibilidade do colapso ainda se faz presente, tal-
vez com maior intensidade na medida em que elementos conservadores buscam
construir sua influéncia com base em politicas que visam a desmantelar as “redes
de seguranga™ financeira ¢ social. Nesse caso, um colapso devastador torna-se uma
certeza. As ideologias conservadoras identificam corretamente que as politicas key-
nesianas implicam estagflagfo. No entanto, porque ndo conscguem possivelmente
admitir que araiz do problema se localiza no proprio “profit motive”, eles tentam ven-
der a fantasia de que o sistema itd retomar seu caminho dourado tio logo a dimensio
do Estado seja reduzida. Certamente, esse remédio constitui a receita para o desastre.,
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Sumdrio e conclusoes

A Grande Depressio de 1873 (a Grande Depressido original) durou 20 anos.
Este foi um periodo de grande convulsio social e de profunda reestruturagio do
sistema capitalista. Foi marcado pela concentragiio ¢ pela centralizagio do capital
gencralizadas, culminando, a nivel global, com o suigimento da era do imperialismo.

A Grande Depressio de 1929 durou entre 10 e 12 anos. Também este {oi um
periodo de grande convulsio e mudangas sociais, culminando, desta vez, em uma
guerra mundial sangrenta e devastadora.

Em ambos os cusos, o “profit motive” permaneceu como forga dominante na
determinagio do curso subseqiiente da histéria para a maioria dos paises, E esse
“profit motive™, 4o continuar a dominar a dinimica do perfodo do pés-gucrra,condu-
ziu 0 mundo novamente i beira de wum vutra colapso devastador. A despeito da existén-
cia de fatores histdricos ‘concretos, arranjos institucionais, lutas de classes e inter-
vengdes estatais, tipicos da presente fase do capitalismo, estes fatores foram canali-
zudos ¢ tiveram seus cleitos limitados pelas poderosas condigoes subjucentes geradas
pelas taxas de lucro declinantes, que acabaram por subording-los i dinamica intrin-
seca da acumulagio. E esta dindmica inclui nfio apenas as forgas que conduziram i
presente crise, mas também toda uma série de forgas destrutivas que constituem os
mecanismos embutidos no sistema destinados a wma eventual recuperagio: falén-
cias, colapsos, dispensas em massa e desemprego generalizado. Em suina, destruigio
do capital e destruigio do trabalho.

Desse ponto de vista, a intervengio do Estado foi, na média, positiva, visto

que, até recentemente, cle foi capaz de protelar um colapso do tipo do ocorrido em
1929 a0 amparar o sistema bancirio ¢ de crédito, estimular a economia de modo a
manter o nivel de emprego e tentar manter, pelo menos em certa medida, o dispén-
dio com bem-estar social. Estes sio elementos pelos quais devemos continuar lutan-
do. Porém é muito importanie entender a0 mesmo tempo que, apesar de todos esses
esforgos, a crise atingiu 1odos os paises capitalistas e piora a cada dia, O Estado nido
provocou a crise, mas isto nio significa que ele possa simplesmente fazé-la desapare-
cer. Ao intervir para tentar evitar o colapso, o Estado terminou por estender a crise,
transformando-a de colapso e deflagio (como nos anos 30) em estagnagdo ¢ infla-
¢ilo, isto ¢, estagflagio,

O fato de que a crise tenha sido estendida ¢ positivo. Uma crise ndo ¢ apenas
um periodo de grande sofrimento, mas também um periodo de grandes possibilida-
des. De uma forma ou de outra, o sistema capitalista ird alterar-se, e ¢, portanto, im-
portante entender que nossa resposta agora ird afetar nfo apenas os resultados ime-
diatos, mas também a estrutura do sistema em toda sua extensso. E no entanto uma
perigosa ilusio pensar que mesmo um sucesso moderado possa ser alcangado por
meio de respostas individuais a nivel localizado, ou que exista um conjunto enge-
nhoso de politicas que poderia, de alguma forma, nos livrar da crisc caso se criasse
a possibilidade de aplica-las, Ndo existe nenhuma safda fiicil para umagrande depressio.

A estratégia corrente das corporagdes claramente aponta para a tentativa de
jogar o peso da crise nas costas dos trabalhadores, a0 mesmo tempo em gque pro-
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cura recstruturar o sistema de modo a aumentar enormemente a lucratividade. Isso
significa tentar-nos convencer de que os problemas derivam do fato de que os sa-
lirios 1ém crescido muito rdpido, que os trabalhadores tém impedido o crescimen-
10 da produtividade por ndo trabalhar duro o suficiente e que o dispéndio do Esta-
do em servigos sociais tem sido excessivo. Com tudo isso, procuram fazer-nos acei-
tar a necessidade, e até mesmo a virtude, de que sejam {eitas concessdes e recuos.
Nesse meio tempo, aumentam assustadoramente os ataques ao padrio de vida dos
trabalhadores. A medida que a crise sc aprofunda, crescem us tentativas de dividir
a classe trabalhadora, buscando-se jogar um empregado contra o outro, homens
contra mulheres, negros contra brancos ¢ os sindicutos contra movimentos ecold-
gicos e antinucleares. E, obviamente, existe sempre a possibilidade da propria guerra.

Sc alguma ou muitas dessas titicas forem bem sucedidas ¢ se as conseqiientes
devastagio e destruigio forem grandes o suficiente para restaurar a lucratividade dos
capitalistas que sobreviverem. entfio uma recuperagio mundial poderd ocorrer, ¢ 0
capital ver-se-i novamente livre para pilhar o mundo, clevar a exploragio do traba-
lho até novos limiles e reiniciar novamente toda dinamica de crescimento ¢ colupso.

Noés ndo temos que nos submeter a isso. Uma vez que se reconhega gue o pro-
hlema decorre da natureza mesma do “profit motive™, do proprio capital, entio po-
deremos avangar além da defesa automatica das prescrigdes e politicas liberais key-
nesianas, além da confianga na mitologia de um Estado “todo-poderoso™, capaz de
alguma forma de nos salvar da devastagio de uma crise, ¢ além da nogio de lutas
defensivas levadas individualmente ou localmente. Isso significa tentar reconstruir
os amplos lagos que foram forjados entre os trabalhadores na altima Grande De-
citos civis para mulheres ¢ nio

pressio; tentar unir as lutas isoladas por trabalho, di
brancos, pela preservagio do meio ambiente e a luta antiimperialista. Acima de tu-
do, signilica procurar tornar possivel um sistema social que seja regulado pelas ne-
cessidades das pessoas e ndo pelas necessidades do lucro. Uma crise dessa natureza
¢ uma situagdo objetivamente revoluciondria. Ou avangamos efetivamente no senti-
do de tornar o socialismo possivel, ou teremos que nos contentar com uma solugio
imposta pelas corporagdes. E a crise delas, porém pode ser a nossa solugdo.
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Apéndice A: Fonte dos dados e métodos de cdlculo

‘igura 1:

il

K Estoque bruto enr milhdes de § correntes, capital (ixo privado néio residen-
cial,em Fixed reproducible tangible wealth in the U. S., 1925-1979) (1982,
p.55).

¥Y* = Produto Nacional Liquido(PNL), hilhdes de $ correntes, ajustado para impu-
tagdes ficticias ¢ para flutuagtes na utilizagio da capacidade. A contabilidade
da renda nacional considera os proprietdrios privados de imdveis como firmas
capitalistas que alugam suas casas para si mesmos. Instituigoes ndo lucrativas
proprictirias de seus imdveis sfo tratadas du mesma forma, Finalmente, todos
os juros e dividendos recebidos pelos buncos sfo tratados como revertendo
aos depositantes que imediatamente os devolvem ao banco em pagamento por
“servigos prestados” (Ver Ruggle, 1949, 1.56-63). Tudo isso leva 3 inclusfo
o PNL de transaghes que nunca ocorreram e que, portanto, devem ser elimi-
nadas. Deve-se notar, entretanto, que o total dessas transagoes ficticias é peque-
no em relagio ao PNL, oscilando de 4% em 1947 a 8% em 1979, Na Figura 2,
essas transagdes conslituem a diferenga entre y e Yy~ ndo constituindo, por-
tanto, um fator imporiante neste caso. Em um dado ano, essc total ¢é calcula-
do como a soma das linlias 63, 69, 82 ¢ 83 da Tabela 8.3 do The national in-
come and product accounts of the United Siates 1929-1979 (1980) (daqui
para frente designado por NIPA). Finalinente, o verdadeiro PNL nio ficticio

¢ convertido em PNL potencial, dividindo-o pelo indice de utilizagdo de capa-
cidade do Federal Reserve Board(FRB) (Econ. Rep. Pres., 1980, tab. B-42,
p.251). a fim de isolar os efeitos das variagGes ciclicas da demanda. Este al-
timo procedimento é bastante utilizado.

Lp = Namero de trabalhadores na produgio, nos sctores de produgio (aqui defi-
nidos por mineragdo; construgio: manufatura; transporte e insumos; e ser-
vigos). Cileulo a partir do Employment and training report of the president
(1981, tab.C-2), subtraindo-se do “Total Private” os seguintes ilens: Comér-
cio total; ¢ Finangas, seguros ¢ atividades imobilidrias. Depois, o valor obtido
¢ dividido pelo indice de utilizagio da capacidade do Federal Reserve Board
para se chegar an emprego potencial L P

i

Figura 2:

Produto Interno Liquido(PIL) real obtido em NIPA (1980, tab.1.10). To-
tal de homens-hora obtido na mesma fonte, Tabela 6.12 (Total de empregados nio
agricolas/hora). A raziio entre esses valores é Y- O total de homens-hora na produ-
¢do ¢ derivado pela aplicagio da razfio entre traballiadores na produgio e total de
trabalhadores, a qual foi calculada juntamente com rv na Figura 1. Isso nos permi-
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te caleular y; = PIL real por homem-hora na produgfio. Em seguida, a razdo en-
tre PNL nio ficticio e PNL total, conforme o calculado na Figura 1, foi utilizada
para calcular y, o PIL real nio ficticio por homem-hora na produgdo. Finalmente,
os saldrios reais por hora foram calculados dividindo-se os ganhos médios brutos por
hora de trabalhadores na produgdo e fora de cargos de supervisio, em $ correntes,
pelo Indice de Pregos a0 Consumidor(IPC) em $ de 1972 (Econ. Rep. Pres., 1980,
tah.B-35 ¢ B-49).

Figura 3:

r = Lucros obtidos em NIPA em relagdo ao estoque de capital liquido avaliado a
pregos correntes, para corporagbes ndo financeiras, obtido em Bruce T.
Grimm (1982, p.31). . .

r* = r/u, ondec u é o ndice de capacidade do FRB discutido para a Figura 1.

Figura 4:

Os lucros reais, antes e apds o Imposto de Renda, sio de corporagdes ndo fi-
nanceiras, ¢ o indice do mercado de ag¢des ¢ o Standard and Poor's Stock Market
Index, todos deflacionados pelo deflator GPDI, em § de 1972, Dados obtidos de
R. Pollin (p.138-40 ¢ 187-89).

Figura 5:

Os saldrios reais referem-se aos ganhos médios brutos dos trabalhadores na
produgio ¢ fora de cargos de supervisio em $ de 1967. Esses dados, bem como
as taxas de desemprego, foram obtidos no Economic report of the president (1980,
tab.B-36 ¢ B-29).

Figura 6:

As taxas de lucro sdo definidas pela razdo entre o excedente bruto operacio-
nal e o estoque bruto de capital, ambos em § correntes do National >a8.=_.:m 1963-
-1980 (1982). Queremos agradecera T. P. Hill pelo acesso aos dados corrigidos e re-
visados, mas ainda ndo publicados. Dado que a cobertura dos dados ndo € a mesma
para todos os paises, utilizamos a maior cobertura possivel para cada um dos paises:
para Franga e Inglaterra foram usados os dados das S-vo—unao.m :uw financeiras;
para Alemanha ¢ Suécia, dados da indistria, transporte e comunicagio; para Esta-
dos Unidos ¢ Jupdo, dados da industria de transformagéo.
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FIGURA 1
INTENSIDADE DE CAPITAL NA PRODUCAO
NOS ESTADOS UNIDOS — 1948-1980
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FONTE Ver Apéndice A,
NOTA: r.\_;m = Relagio Capital biwto/traballador na produgio (milharesde § ).
K/Y* = Rel

o capital brato/produto.
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FIGURA 2
PRODUTIVIDADE E SALARIOS REAIS
NOS ESTADOS UNIDOS — 1948-1980
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FONTE: Ver Apéndice A.
NOTA: Yo = PIL real por homem-hora ($ de 1972).
el = PIL rcal por homem-hora na produgio.

¥ = PIL real por homem-hora na produgdo, ajustado para impulagdes ficticias
($ de 1972).

w = Rendimentos brutos por hora de trabalhadores na produgdo ¢ fora de cargos
de supervisio (8 de 1972),
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FIGURA 3 FIGURA 4
TAXA DE LUCRO DAS CORPORACOLS NAO FINANCEIRAS LUCROS REAIS E INDICE DO MERCADO DE ACOES
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FONTE: Ver Apéndice A,

FONTL : Ver Apéndice A.
NOTA: r = Taxade lucro cletiva.

r* = Taxa de lucro ajustada.
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FIGURA §

SALARIOS REAIS E TAXA DE DESEMPREGO
NOS ESTADOS UNIDOS — 1948-1982
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FONTIE: Ver Apéndice A.

FIGURA 6

TAXAS DE LUCRO NOS PAISES DA OECD — 1955-1980
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FONTE :Ver Apéndice A.
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INTERMEDIA CAO FINANCEIRA E CRISE

Igndcio M. Rangel*

Comecemos por situar 0 nosso problema, isto é, a intermediagio financeira
na crise economica nacional.

A primeira coisa a dizer ¢ que nio € esta a primeira vez que a superagio de
uma crise econdmica exige mudangas no aparelho de intermediagdo financeira,
“lato sensu’’. Nio somente nas instituigdes financeiras, “‘stricto sensu’’, mas prin-
cipalmente nelas. Trata-se de um problema extremamente complexo, mas pode-
mos simplifici-lo, dizendo que a implantagfo do capitalismo industrial no Brasil
é um processo entrecortado de ‘“‘crises”, como se convencionou dizer, para signi-
ficar as variagSes ciclicas, chegadas a suas fases recessivas. Ora, nas fases ascenden-
tes, quando tudo parece ir bem, quando “o abismo nfio existe, ou o Brasil ¢ maior
do que o abismo™, nfio hi pressfo sobre o quadro institucional, o qual,ao contig-
rio, é submetido a dura prova. quando passamos s fases recessivas, impropriamen-
te denominadas de “crises™. Estas ndo podem passar sem que certas mudangas ocor-
ram, notadamente mudangas que interessam ao aparclho de intermediagio financeiri.

Tenho em vista, principalmente, nossos ciclos aproximadamente decenais,
que venho sugerindo que se enquadram na familia dos “ciclos de Juglar™. Estes, ao
contririo dos ciclos longos —ou “ciclos de Kondraticv’” — que alcangam toda a eco-
nomia mundial e se originam no centro dinimico desta, limitam sua agio a0 ambi-
o da economia nacional brasileira e sfo endégenos. Esses ciclos sio marcos miliares
do nosso processo de industrializagdo.

Para precisar mais, a industrializagio, comegada como um csforgo industrial
de substituigdo de importagdes — para distingui-lo dos anteriores surtos de substi-
tuigio de importages, suscitados pelas flutuages da economia mundial, especial-
mente as ligadas aos ciclos longos e que tiveram feigdo pré-industrial —, limitou-se
d organizagio da produgdo industrial interna de certo grupo de produtos. Esse pri-
meiro grupo de atividades convencionou-se denominar de indistria leve, asseguran-
do predominantemente o suprimento de bens correntes — isto €, nio durdveis — de
consumo, antes importados.

* Economista,



